
Gestion de la caisse, des dépenses, 
de la facturation/recouvrement, 
entrée/sortie.
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● Le contexte

• Difficultés à maîtriser la gestion (facturation, recouvrement, dépenses, pièces de 

caisse, état prévisionnel de la trésorerie courante, etc.)

• Logiciel de gestion commerciale inadapté (Obligation d’adapter sa gestion au 

logiciel au lieu d’adapter le logiciel à son activité, paramétrage très limité,  inexistance

de logiciel spécifique, etc.)

• Suivi de logiciel inexistant (Absence d’interlocuteur crédible, pas d’évolutivité, pas 

réactivité en cas de problème, problème de piraterie induisant risque de poursuite 

judiciaire par le propriétaire)
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● Les solutions
• Informatisation des tâches les plus complexes (En informatisant les tâches les 

plus complexes et récurrentes, vous vous concentrez sur votre métier de base et 

boostez votre rendement)

• Acquisition des solutions logiciels complètement personnalisées 

(Adapter les logiciels à votre gestion et non l’inverse)

• Accompagnement dans l’utilisation et l’évolutivité du logiciel (Mettre en 

place un système d’accompagnement pour toujours profiter pleinement des capacités  

du logiciel et des nouvelles innovations)
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● La solution Cashlog
• La gestion des dépenses (enregistrement des pièces de caisse, entrées et sorties 

d’argent, évaluation du solde financier, anticipation sur l’approvisionnement )

• La gestion de la facturation (création des factures pro-forma, conversion des pro-

forma en facturation, suivi du règlement, gestion du recouvrement, etc.)

• La gestion de l’état caisse (créditer la caisse, débiter la caisse, consultation du 

solde de la caisse, trésorerie, approvisionnement et autres dépenses)

• Gestion des habilitations et paramétrage global (Profils, utilisateurs, 

privilèges d’accès (chacun utilise les modules dont il a droit), types de produits ou 

services vendus par l’entreprise, personnalisation du logiciel)

• Rapports et statistiques (Rapport sur la situation des factures et pro-formas, 

recette sur une période, situation des clients, état caisse, bilan périodique)
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● La gestion des habilitations

• Gestion des profils (Edition des profils, profilage des utilisateurs, privilèges et 

gestion des droits, etc.)

• Gestion des utilisateurs (Edition des utilisateurs, suspension et activation des 

utilisateurs)

• Mouchards (Traçage des actions des utilisateurs à chaque moment en temps réel)

• Paramétrage global (configuration du logiciel selon la gestion du supermarché, 

référence, taux de remise max, etc.)
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● Les rapports et statistiques
• Le Rapport sur la situation des factures et pro-formas

• Recette sur une période

• Rapport sur la situation des clients

• Rapport sur l’état de caisse

• Bilan périodique
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● Les avantages de Cashlog
• Fiable et simple(développé sous des environnement performant et facilement 

exploitables, prise en main très rapide par les utilisateurs)

• Fortement paramétrable et personnalisable (Cashlog vous simplifie la réalisation 

des tâches liées à votre activité tout en s’adaptant aux moindres spécificités de vos règles de 

gestion et devient un outil adapté à vos méthodes de travail et vos habitudes.)

• Evolutif et adapté  (issue d’une véritable expertise terrain, Cashlog dispose des outils 

essentiels qui vous faciliteront la vie de tous les jours, tels que les pièces de caisse, les 

approvisionnements de caisse, le suivi de vos dépenses, etc.…)

• Portable (orienté web et réseau, Cashlog s’utilise en réseau comme en monoposte et 

permet un partage de données à distance en fonction de l’infrastructure)
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●Quelques captures 
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●Quelques captures 
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●Quelques captures 
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● En conclusion

• Optimisation de la gestion pour une meilleure maitrise de la trésorerie 

(Cashlog vous permet d’avoir une vision claire de vos dépenses et charges afin 

d’augmenter vos profits et favoriser l’expansion de votre entreprise)

• Tableau de bord et BI (Cashlog vous fournit des états, tableaux clairs pour prendre 

la meilleure décision)
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